
Dall’Idea al Mercato: 
validare e lanciare 
il tuo progetto d’impresa
Percorso avanzato di creazione d’impresa

18 novembre - 2 dicembre
Online sulla piattaforma SNI - Servizio Nuove Imprese

L'obiettivo del percorso, organizzato dalla
Camera di Commercio Riviere di Liguria, è
quello di fornire unmetodo operativo e
strumenti pratici tecnologicamente avanzati
agli aspiranti e ai neo imprenditori per testare la
validità della propria idea di business, valutando i
reali bisogni del mercato e riducendo il rischio
d'impresa prima dell'avvio.

Il percorso prevede 4 webinar tematici di
approfondimento metodologico e pratico fruibili
online, della durata di 2 ore.

Si possono frequentare anche singoli moduli in
base al proprio interesse. Coloro che risiedono o
operano nel territorio di competenza della Camera
di Commercio avranno, inoltre, una priorità di
iscrizione a un workshop-laboratorio in
presenza, durante il quale un coach esperto
affiancherà i partecipanti per mettere in pratica gli
strumenti illustrati nel percorso.

L’iscrizione e la fruizione dei webinar avverranno
interamente tramite il portale nazionale SNI -
Servizio Nuove Imprese.



Modalità di iscrizione
Piattaforma SNI - Servizio Nuove Imprese

Per partecipare ai webinar, segui
questi semplici passaggi:

REGISTRATI SU SNI

In alternativa, puoi autenticarti in
modo rapido utilizzando le tue
credenziali SPID, CIE e CNS cliccando

ACCEDI CON
IDENTITÀ DIGITALE

Una volta effettuato l’accesso,
individua il modulo di tuo
interesse in questo programma e
clicca sul pulsante “Iscriviti Qui”

ACCEDI ALLA PIATTAFORMA

ISCRIVITI AI MODULI

Registrati direttamente sulla
piattaforma SNI

https://sni.unioncamere.it/user/register
https://sni.unioncamere.it/accedi
https://sni.unioncamere.it/accedi


Dall’Idea al Mercato: 
validare e lanciare 
il tuo progetto d’impresa
Percorso avanzato di creazione d’impresa

18 novembre - 2 dicembre
Online sulla piattaforma SNI - Servizio Nuove Imprese

Programma
Mercoledì 18 Novembre 
Ore 17:00 - 19:00
“Capire se la tua idea imprenditoriale risolve
un problema reale”

Mercoledì 25 Novembre
Ore 17:00 - 19:00
“Mappare il mercato e identificare i segmenti
chiave”

Lunedì 30 Novembre
Ore 17:00 - 19:00
“Validare le ipotesi: metodi e strumenti con
l’AI”

Mercoledì 2 Dicembre
Ore 17:00 - 19:00
“Dal test al mercato: Go-To-Market, pricing e
primi clienti”

A cura di Simone Zorzi, 
co-fondatore di STEELITALIA S.r.l., startup
innovativa nata nel 2022 all'interno del
LABoratorio d'Impresa 5.0 dell'Istituto
Salesiano Don Bosco di Verona. Si occupa di
innovazione digitale, sviluppo imprenditoriale
e formazione.



Webinar 
"Capire se la tua idea
imprenditoriale risolve 
un problema reale"

Mercoledì 18 Novembre
Ore 17:00 - 19:00
Piattaforma SNI - Servizio Nuove Imprese

L'obiettivo dell'incontro è fornire le basi
metodologiche per evitare l'errore più
comune per le nuove attività: puntare sulla
“soluzione” prima di aver compreso appieno
il vero bisogno del cliente. Il modulo
illustrerà come approcciare la validazione
preliminare dell'idea, organizzando le
intuizioni iniziali in un formato strutturato e
testabile.

I principali contenuti affrontati saranno:
identificare il problema reale e il bisogno
del mercato;
definire le ipotesi iniziali e distinguere la
validazione del problema dalla
validazione della soluzione;
struttura, compilazione e utilizzo pratico
del Lean Canvas.

Interviene
Simone Zorzi, Steel Italia srl 

ISCRIVITI QUI

Clicca il pulsante per iscriverti al modulo sulla piattaforma SNI

https://sni.unioncamere.it/eventi/capire-la-tua-idea-imprenditoriale-risolve-un-problema-reale


Webinar 
“Mappare il mercato e
identificare i segmenti chiave”

Mercoledì 25 Novembre
Ore 17:00 - 19:00
Piattaforma SNI - Servizio Nuove Imprese

L'obiettivo dell'incontro è insegnare a
riconoscere il proprio target reale,
superando la sola analisi dei dati
demografici. I partecipanti impareranno a
osservare i comportamenti, le motivazioni e
le necessità dei potenziali clienti per definire
un posizionamento accurato e una proposta
di valore realmente attrattiva.

I principali contenuti affrontati saranno:
segmentazione comportamentale,
identificazione dei segmenti prioritari e
creazione delle buyer personas;
costruzione della propria offerta tramite
il Value Proposition Canvas;
tecniche di intervista e ascolto attivo del
potenziale cliente.

Interviene
Simone Zorzi, Steel Italia srl 

ISCRIVITI QUI

Clicca il pulsante per iscriverti al modulo sulla piattaforma SNI

https://sni.unioncamere.it/eventi/mappare-il-mercato-e-identificare-i-segmenti-chiave


Webinar 
“Validare le ipotesi: 
metodi e strumenti con l'AI”

Lunedì 30 Novembre
Ore 17:00 - 19:00
Online sulla piattaforma SNI - Servizio Nuove Imprese

L'obiettivo dell'incontro è uscire dalla teoria
per testare concretamente le proprie ipotesi
direttamente sul mercato. Verrà mostrato
come l'Intelligenza Artificiale possa fungere
da acceleratore per semplificare la creazione
di test e prototipi, riducendo drasticamente
tempi e costi della validazione commerciale.

I principali contenuti affrontati saranno:
progettazione di esperimenti di
validazione e Minimum Viable Product
(MVP);
utilizzo dell’intelligenza artificiale per
realizzare landing page e prototipi da
sottoporre a test con potenziali clienti;
definizione e monitoraggio delle metriche
di validazione.

Interviene
Simone Zorzi, Steel Italia srl 

ISCRIVITI QUI

Clicca il pulsante per iscriverti al modulo sulla piattaforma SNI

https://sni.unioncamere.it/eventi/validare-le-ipotesi-metodi-e-strumenti-con-lai


Webinar 
“Dal test al mercato: 
Go-To-Market, pricing 
e primi clienti”

Mercoledì 2 Dicembre
Ore 17:00 - 19:00
Online sulla piattaforma SNI - Servizio Nuove Imprese

L'obiettivo dell'incontro conclusivo è
trasformare i segnali di interesse raccolti
durante i test in vendite concrete. Il
workshop guiderà i partecipanti nella
definizione della strategia pratica di
ingresso sul mercato, dalla costruzione del
prezzo fino all'acquisizione e gestione dei
primissimi clienti effettivi.

I principali contenuti affrontati saranno:
definizione delle strategie di
posizionamento (Go-To-Market);
costruzione del modello di pricing;
creazione del funnel commerciale,
acquisizione dei primi clienti e gestione
dei contatti e delle opportunità tramite
CRM.

Interviene
Simone Zorzi, Steel Italia srl 

ISCRIVITI QUI

Clicca il pulsante per iscriverti al modulo sulla piattaforma SNI

https://sni.unioncamere.it/eventi/dal-test-al-mercato-go-market-pricing-e-primi-clienti
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